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360搜索上海营销中心上海奇搜
公司简介：
奇虎360科技有限公司（美国纽约证券交易所NYSE:QIHU，以下简称360）是中国领先的互联网和手机安全产品及服务供应商。作为中国最大的互联网安全公司之一，360拥有国内规模领先的高水平安全技术团队，旗下360安全卫士、360杀毒、360安全浏览器、360安全桌面、360手机卫士等系列产品深受用户好评，使360成为无可争议的网络安全领先品牌。    
    
    截止2013年3月，360的PC端产品和服务的月活跃数达到4.57亿，用户渗透率达到95.8%，是中国最大的互联网安全公司之一。使用360手机安全产品和服务的智能手机用户总数已达约2.75亿，约占中国智能手机安全产品市场70%的份额。360浏览器的月活跃用户数量为3.32亿，用户渗透率超过65%，在国产浏览器中处于领先地位。360个性化起始页和其下属页面的日均独立访问用户为9400万人，日均点击量约为4.89亿次，是中国最大的导航起始页之一。   
  
    基于良好用户口碑的庞大用户群体，2013年3月360正式推出了具有自主知识产权的360搜索（so.com）。360搜索是具有自主知识产权的搜索引擎，包含网页、新闻、影视等搜索产品，为用户带来更安全、更真实的搜索服务体验。360不仅掌握通用搜索技术，而且独创PeopleRank算法、拇指计划等创新技术。目前已建立由数百名工程师组成的核心搜索技术团队，拥有上万台服务器，庞大的蜘蛛爬虫系统每日抓取网页数量高达十亿，引擎索引的优质网页数量超过数百亿，网页搜索速度和质量都已经达到先进水平。在“安全、真实、可信”的产品创新理念下，短短半年内已经拥有17%以上的市场份额，跃居国内第二大搜索引擎，成为中国搜索市场的重要参与者，致力于共同建立一个安全的、有效竞争的搜索市场。    

    360搜索上海营销服务中心-----上海奇搜网络科技有限公司拥有超过500名精英员工，其中10年以上互联网管理经验者超过30人，3年以上资深营销精英超过50人，3年以上资深SEM客服团队超50人，整个营销团队超过180人。我们致力于为广大企业客户提供最专业的搜索引擎精准营销解决方案，成立至今，我们已经成为上海地区规模最大、最具影响力的互联网服务商之一，年营业额过亿。秉承“激情、实干、高效”的企业理念，我们力求将360搜索上海营销服务中心打造成全国营销能力最强、服务质量最好的360搜索金牌服务商！我们将营造一个“快乐工作！快乐赚钱”的美好工作环境，欢迎各位同学的踊跃加入，同塑梦想，共创辉煌！

360岗位晋升渠道岗位级别晋升：
二月一次的定期考核晋升机制，公正对待全体员工的每一份辛勤付出！

管理级别晋升：
公司骨干人才和中层管理者，每月一次的管理层培训，宽阔的管理晋升平台让我们未来的管理者伴随公司共同成长！

360体系薪资福利：
1、  基本工资+绩效奖金+提成+社保
2、  公司福利：带薪休假+部门经费+优秀员工额外奖励+员工俱乐部
3、  工作时间：9:00-18:00，午休1个小时，正常双休+国家法定假日

360成熟培训体系：
1、  拥有360体系专业内部讲师团队
2、  打造360体系“雏鹰-铜鹰-银鹰-金鹰”金牌销售培训体系
3、  打造360体系专业SEM客户服务技能培训体系
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360丰富员工生活篮球俱乐部、足球俱乐部、羽毛球俱乐部、瑜伽俱乐部、摄影俱乐部等员工自建兴趣团体，让全体360人快乐工作、快乐生活！


储备干部/管培生
岗位职责： 
1、通过各种媒介，寻找潜在客户及维护长期客户，及时准确地了解客户信息，把握客户需求，共同制定客户跟进方案；
2、跟进潜在客户，提高销售效率，实现销售机会到产能的转化； 
3、负责完成既定各项销售业绩和工作指标，开发和维护客户资源； 
4、预约并拜访客户，为客户提供专业的产品演示和解决方案，积极提升客户体验；
5、分析市场和行业发展信息，为销售部提供建设性的市场拓展方案；
6、合理利用和维护公司客户资源，培养长期忠实客户，并提供优质的会前会后服务，保证客户满意度。
任职要求：
1、大专及以上学历，市场营销相关专业；
2、口齿清晰，普通话流利，语音富有感染力； 
3、对工作有较高的热情； 
4、具备较强的学习能力和优秀的沟通能力； 
5、性格坚韧，思维敏捷，具备良好的应变能力和承压能力； 
6、有敏锐的市场洞察力，有强烈的事业心、责任心和积极的工作态度。 



客服专员（SEM广告优化师）
岗位职责：
1、负责客户后台账户的日常维护，为客户提供咨询服务及帮助；
2、收集客户360搜索推广需求；
3、与客户保持良好的沟通和汇报机制，不断挖掘客户的需求，根据客户需求进行增值产品方案的制定；
4、根据客户需求，制定方案及执行；.对客户投放数据进行分析及优化，以达到更好的效果；
任职要求：
1、 本科以上学历，市场营销、电子商务及计算机相关专业；
2、 文字功底扎实，具有较强的策划写作能力、关键字分析与挖掘能力；
3、性格积极外向，做事认真负责，仔细认真，踏实稳重。     


销售顾问
岗位职责：
1、利用电话、上门拜访、客户见面会等多元化的方式进行推销公司售卖产品；
2、分析和挖掘客户网络推广需求，向客户介绍360搜索引擎推广；
3、约见和拜访客户，向客户演示360搜索推广的功能和优势；
4、促进新客户合作签约，并维护现有老客户进行续费；
5、不断学习360搜索产品知识，和客户行业知识，向客户提供专业网络营销系统解决方案。
任职要求：
1、大专及以上学历，市场营销、电子商务等相关专业优先；
2、普通话标准，口齿清晰，具备优秀的沟通表达能力；
3、热爱互联网，有很好的学习能力，有强烈上进心；
4、性格外向、坦诚、自信、乐观、思维活跃。

福利待遇：
★1、我们提供广阔的晋升通道及具有竞争力薪酬体系：基本工资（无责任底薪3000）+业绩提成+绩效奖金+年终奖；
★2【固定的工作时间】 工作时间周一至周五9:00-18:00，享固定双休；
★3【全面的社会保障】 按照国家规定缴纳社保、公积金；
★4、带薪培训（新人培训+成长计划培训+外部培训+提供相应的产品+工作技巧培训），老员工在岗后一对一辅助，全方位助你成长；
★5、为员工量身定做适合自己的职业生涯规划，并提供丰富的个人展示平台；
★6、定期举办生日聚会、聚餐和乒乓球等各项兴趣爱好活动；
★7、社保、公积金、各类带薪休假、节日问候；
★8、奖金丰厚（月TOP奖、季度“销售团队奖”、“进步最快新人奖”、“员工奖”等）极具激励的奖金设置；
★9、公司内设有员工活动室并为员工提供宿舍。
晋升通道：
　　业务线（试用期员工→普通销售→星级销售→产品专家） 
管理线（商务代表→高级商务代表→资深商务代表→商务经理→分公司总监→区域总监）（或根据发展意愿同级别内部岗位调动）。
专业线（商务代表→培训师或HR)




联系电话：51398623/15821833155（人力资源部）
联系邮箱：shenxinyang@qiso360.com
公司网址：www.qiso360.com
联系地址：上海市嘉定区金沙江西路568号B栋6-8F
上海奇搜网络科技有限公司   www.qiso360.com         地址:上海市金沙江西路568号B栋6F-8F
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