[bookmark: _GoBack]上海伍丰科学仪器有限公司2016校园招聘简章

【公司简介】上海伍丰是集研发设计、生产制造、销售服务为一体的色谱分析仪器供应商，是国产液相色谱行业当之无愧的领导者。
我们期待学习能力强、工作认真仔细、责任心强的有志人士加入我们的队伍。
【公司福利】五险一金、年终奖、体检、旅游等。

岗位一  应用工程师【工作地点：上海】
岗位职责：
1. 使用液相色谱仪和其他相关仪器对样品进行分析测试；
2. 帮助销售解决相关售后问题，为客户提供应用分析技术支持；
3. 能适应出差；
4. 上级主管交办的其它工作。
任职资格：
1. 分析化学、制药 或其它相关专业毕业；大专及以上；
2. 热爱实验室工作；
3. 工作责任心强，具有钻研精神；
4. 具备良好的团队合作精神，工作积极主动；
5. 良好的表达能力，擅长与客户沟通交流，解决实际问题。
简历投递地址：http://www.instrument.com.cn/job/IU_job.asp?ID=26118

岗位二  应用技术主管【工作地点：上海】
岗位职责：
1. 使用液相色谱仪和其他相关仪器对样品进行分析测试；
2. 根据市场敏感事件作应用方法开发；
3. 帮助销售解决相关售后问题，为客户提供应用分析技术支持；
4. 为客户、经销商和公司销售/市场人员做技术培训；
4. 能适应出差；
5. 上级主管交办的其它工作。
任职资格：
1. 分析化学、制药 或其它相关专业毕业；本科及以上；
2. 热爱实验室工作；
3. 工作责任心强，具有钻研精神；
4. 具备良好的团队合作精神，工作积极主动；
5. 良好的表达能力，擅长与客户沟通交流，解决实际问题。
简历投递地址：http://www.instrument.com.cn/job/IU_job.asp?ID=26119

岗位三  销售工程师【工作地点：全国各地办事处及其管辖地区】
岗位职责
1. 拜访终端客户，建立并维护良好的区域及行业用户关系；
1. 根据公司营销计划，完成销售任务；
1. 开拓新市场，发展新客户，扩大产品销售范围；
1. 负责销售区域内与销售相关的会议活动的策划和执行，增强产品推广；
1. 负责辖区内市场信息的收集和竞争对手的分析；
1. 负责给终端客户安装调试液相色谱仪，解决相关售后问题，并处理简单的维修。
工作地点【公司办事处及管辖地区】：上海（华东地区）、北京（东北、内蒙、天津等）、郑州（包括山西、河北、河南等）、武汉（包括湖北、湖南、江西、陕甘宁地区）、广州（包括广东、广西、福建、海南等）、成都（包括云贵川地区、西藏、新疆等）
【请注明您期望的 工 作 地 点 】
任职资格
1. 大专及以上学历，分析化学或仪器专业优先；
1. 熟练操作液相色谱仪【公司将提供培训】 ；
1. 工作责任心强，具有钻研精神；
1. 沟通和表达能力强，擅长与客户沟通交流，解决实际问题；
1. .熟练应用办公软件；
1. 具有良好的团队协作精神；
1. 身体健康、适应出差；
1. 诚实可靠
简历投递地址：http://www.instrument.com.cn/job/IU_job.asp?ID=26117

岗位四  市场助理【工作地点：上海】
岗位职责
1. 根据公司销售计划制定公司市场推广计划，并制定相应的推广策划方案。做好各类展会策划、搭建，各类专业网站宣传，积极开拓市场；
1. 根据公司的整体规划，做好各种促销活动；
1. 维护企业形象，做好企业宣传，包括网站维护，公众号维护等；
1. 产品及公司宣传资料的策划制作；培训文档的制作；
1. 负责广告公司的遴选、协调、跟进等工作；
1. 市场信息搜集、整理、分析，向公司反馈并提出建议；
1. 能适应出差；
1. 上级主管交办的其它工作；
任职资格
1.  大专以上学历，营销、管理类专业为佳；
2. 较好的组织、策划能力，具有较高的开阔新的市场能力；
3. 良好的沟通表达能力, 良好的谈判技巧和执行能力；
4. 工作责任心强、诚实可靠；
5. 具备良好的团队合作精神。
简历投递地址：http://www.instrument.com.cn/job/IU_job.asp?ID=26116
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